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A. Muñoz / R. Esteller MADRID.  

Tras meses en el mercado, la ope-
radora turística Mapatours ha cerra-
do la venta de dos partes de su nego-
cio al grupo Wamos, en manos del 
fondo Springwater.  

En concreto, esta gestora de capi-
tal riesgo ha comprado el negocio 
de Latinoamérica (Mapa Plus) y 
Pegatur. La operación está valora-
da en una cantidad cercana a los 30 
millones de euros. Wamos manten-
drá al equipo directivo y a los 
empleados de estas firmas. 

Esta transacción podría suponer, 
además, el primer paso para hacer-
se con la totalidad de esta compa-
ñía turística, que lleva más de un 
año en el mercado.   

Paralelamente, cabe recordar que 
el propio Springwater lleva tam-
bién más de un año tratando de ven-
der Nautalia –la agencia turística 
de Wamos–, por lo que estas com-
pras servirán para obtener mayo-
res plusvalías en el futuro.  

Según fuentes financieras, para 
este proceso, el fondo contrató a la 
división de banca de inversión del 
Santander, que llegó a recibir ofer-
tas de industriales asiáticos, pero la 
operación no llegó a buen puerto 

por las diferencias entre el precio 
que esperaba Springwater y lo que 
los ofertantes estaban dispuestos a 
desembolsar.  

Wamos  es uno de los grupos 
turísticos más importantes de Espa-
ña con una cifra de negocios de unos 
1.000 millones de euros y una plan-
tilla de 2100 personas repartidas en 
sus centros de España y Portugal. 
Además de Nautalia, está formado 
por la aerolínea Wamos Air, los turo-
peradores Wamos Tours, Wamos 

Circuitos, así como por las agencias 
turísticas portuguesas Top Atlán-
tico y Geostar.  

Concentración en el negocio 
En los últimos meses, el sector turís-
tico está muy agitado en cuanto a 
operaciones corporativas. Hace 
escasas semanas, el fundador de 
Nuba recompró a Springwater su 
participación y Ávoris (Barceló Via-
jes) lleva varios meses buscando 
comprador. 

Mapatours vende dos filiales a Wamos, de Springwater
La operación está 
valorada en unos  
30 millones de euros

Raúl Yunta, 
nombrado nuevo 
presidente  
de Mibgas

Sustituye en  
este cargo a  
Antonio Erias

elEconomista MADRID.  

Raúl Yunta Huete ha sido nom-
brado nuevo presidente de Mib-
gas, empresa que gestiona el Mer-
cado Organizado de Gas en la 
Península Ibérica, así como la 
gestión de garantías del sistema 
gasista español, relevando en el 
cargo a Antonio Erias. 

El nuevo presidente de Mib-
gas cuenta con una amplia expe-
riencia en el sector energético y, 
en concreto, del gas natural. A lo 
largo de su carrera ha ocupado 
la Dirección de Hidrocarburos 
de la Comisión Nacional de la 
Energía (CNE) y, con anteriori-
dad, la del Gas del mismo orga-
nismo. Asimismo, ha sido subdi-
rector adjunto de gas natural en 
la dirección de Energía en la 
Comisión Nacional de los Mer-
cados y la Competencia (CNMC). 

Ingeniero Industrial por la 
Escuela Técnica Superior de 

Ingenieros Industriales y diplo-
mado en el Programa de Direc-
ción General por la Escuela de 
Negocios IESE, Yunta ha sido 
consejero de Cores, presidente 
del grupo de trabajo de la Inicia-
tiva Regional de Gas del sur de 
Europa de ACER (Agencia Euro-
peade Cooperación de los Regu-
ladores de Energía), y vicepresi-
dente del Grupo de Gas de 
Medreg (Asociación de Regula-
dores de la Energía del Medite-
rráneo).
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AGENTES 

Es el número de agentes  

dados de alta que tiene  

el Mercado Ibérico del Gas.

Neuraxpharm 
adquiere Farmax 
para reforzarse en 
República Checa

Impulsará su 
expansión en 
Eslovaquia y Hungría

elEconomista MADRID.  

Neuraxpharm Group, empresa 
farmacéutica especializada en el 
tratamiento de los trastornos del 
Sistema Nervioso Central (SNC), 
anunció la adquisición de Far-
max, una de sus rivales. 

Farmax, ubicada en Repúbli-
ca Checa, era la división comer-
cial de SVUS Pharma con una 
sólida presencia en distribución 
en la República Checa, Eslova-
quia, así como en Hungría, en 
menor medida.  

Aprovechando su propia fuer-
za de ventas en la República 
Checa, Eslovaquia y Hungría, los 
planes de Neuraxpharm Bohe-
mia –la nueva denominación de 
la compañía– pasan por ofrecer 
rápidamente nuevos y diferen-
ciados productos incluidos en el 
amplio porfolio en SNC del grupo 
a pacientes y profesionales de la 
salud locales. 

En palabras del consejero dele-
gado de Neuraxpharm, Jörg Tho-
mas Dierks, “estamos encanta-
dos de dar la bienvenida a Far-
max a la familia de Neuraxpharm. 
Creemos firmemente que esta 
adquisición reforzará nuestra 
posición de liderazgo en el mer-
cado europeo del SNC y permi-
tirá que accedamos de forma 
directa a mercados de Europa 
Central y del Este con nuestra 
propia fuerza de ventas. Pene-
trar en esta región es clave para 
nuestra estrategia, ya que estos 
mercados poseen un atractivo 
potencial de crecimiento”. 

Según Lukáš Jirka, director 
general de Neuraxpharm Bohe-
mia, “estoy muy orgulloso de los 
logros conseguidos por SVUS 
Pharma tanto en la República 
Checa como en toda la región 
CEE”.

Cocina con herrajes de Emuca. EE 

Araceli Muñoz MADRID.  

El grupo Emuca, líder en herrajes 
para muebles de cocina, busca dar 
entrada a un socio en su acciona-
riado, tal y como ha podido saber 
elEconomista. Esta compañía, según 
fuentes financieras, estaría valora-
da en una horquilla de precios de 
entre 70 y 100 millones de euros.  

Para articular este proceso, la 
firma valenciana ha mandatado a 
Banca March, que lleva meses dis-
tribuyendo el cuaderno de venta de 
la compañía a posibles interesados. 
El grupo Emuca fue fundado en 
Valencia hace casi cuatro décadas 
y, desde entonces, ha ido crecien-
do hasta convertirse en un referen-
te del sector y cuenta con un resul-
tado bruto de explotación (ebitda)  
superior a los 8 millones de euros, 
así como una facturación superior 
a los 50 millones.  

A su favor juega su estrategia de 
internacionalización, que lleva 
implementando desde 2001 y lo que 
le ha permitido estar presente en 
más de 50 países gracias también a 
una importante red comercial en 
Europa (Portugal, Francia, Italia y 
Reino Unido). 

Además, también es destacable 
el importante papel que ha jugado 
la apuesta por la innovación en esta 
compañía valenciana en los últimos 
años desde su departamento de 
I+d+i. En este sentido, esta compa-

ñía valenciana también tiene muy 
desarrollado su sistema de ventas 
online, lo que le permite abrir más 
su base de clientes. 

La incorporación de un socio otor-
gará a la compañía liquidez para 
seguir acometiendo su estrategia 
de crecimiento, así como para con-
tinuar con su apuesta por la inno-
vación.  

Operaciones en el sector 
Según las fuentes consultadas, en 
los últimos meses ha habido un 
importante número de empresas 
de este sector que se han plantea-
do abrir su capital a nuevos inver-
sores. Este es el caso de la andalu-
za Alvic –líder en fabricación de 
mobiliario y cocinas en España– 
que contrató hace meses a BBVA 
para que analizara opciones estra-
tégicas, tal y como adelantó este dia-
rio. 

El grupo Emuca busca socio 
para crecer por 100 millones
La compañía valenciana, líder en tiradores para mobiliario 
de cocina, ha contratado a Banca March para este proceso

La firma exporta sus 
productos a más de 
50 países gracias a 
una importante red 
comercial en la UE
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